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Iniciamos este E-Book Porque, como se sabe, o Um dos fatores

destacando a importancia lucro nao vem por determinantes para
que se alcance o

do planejamento na acaso. Entao, é l , q

gestao das empresas. E necessario atuar de ucro € o preco de

necessario se planejar maneira totalmente VETeE @0 PITelllfer:
" P J W Que precisa ser bem

para utilizar os recursos dirigida para alcancar os definido para a

da f(?rma mais gficiente .resul.tado.s esperados. E viabilidade do

possivel. Planejamento isso inclui controlar o negocio em termos

nao € tempo perdido, é nivel de custo e despesa financeiros.

investimento para reduzir da empresa, para saber

erros e tomar as decisoes quanto é preciso vender

mais eficazes. para atingir lucro.



Para que o negocio seja
viavel é preciso também
realizar um rigido
controle do fluxo de
caixa, que é o apanhado
geral de todas as
entradas e saidas da
empresa. Assim, o fluxo
de caixa é o grande
aliado do empreendedor
na tomada de decisoes
diarias envolvendo o
dinheiro da empresa.

O fluxo de caixa é,
portanto, a bussola dos
empresarios. E a
avaliacao dos resultados,
por sua vez, equivale aos
momentos de parada para
conferir e acertar o rumo
da gestao dos negocios. O
demonstrativo de
resultados permite
perceber se houve lucro
ou prejuizo no periodo
em analise.

Nas paginas seguintes,
abordaremos esses
aspectos com mais
profundidade. Na
expectativa de ser
uma fonte de ajuda
valiosa para a gestao
de sua empresa. A
equipe da UPCIGA te
deseja uma boa leitura
e boas vendas! :)



Para saber mais,
entre em contato
CONO0SCO.

Atencao
Este e-book tem o objetivo de estimular o empresario
a manter um planejamento e organizacao adequada

de suas financas, bem como demonstrar a importancia
da gestao financeira para a viabilidade do negodcio.

Nossa intencao nao é fornecer uma “receita” ou “manual
final” de como deve ser a gestao da sua empresa. Mas sim
chamar sua atencao para os aspectos fundamentais que vocé

precisa saber ao atuar em qualquer ramo empresarial.




1 Estabeleca metas
de lucratividade

Varios fatores precisam
ser considerados para
que se obtenha lucro.

Ponto de equilibrio,
custos e despesas sao
alguns deles, os quais
veremos a seguir.

"Ponto de Equilibrio” refere-se ao
volume minimo de vendas que a
empresa precisa conseguir para nao
gerar prejuizo.

Mas para conseguir volume de vendas
a empresa tera custos e despesas.

Ha trés tipos de gastos para a
manutencao do seu negocio: custo
direto, despesas fixas e despesas
comerciais. Vejamos cada um deles.




CUSTOS

Custo de aquisicao

E também chamado de
custo direto e refere-se aos
gastos que decorrem em
funcao da aquisicao ou
producao de produtos para
a execucao ou
comercializacao do servico.
Exemplos de custo direto:
matérias-primas utilizadas,
componentes, embalagens,
mao-de-obra aplicada e etc.

A questao é: quanto cada venda deve contribuir para pagar estes custos e ajudar a formar o lucro?
Ou seja, é importante ter em conta que cada unidade de produto vendida deve pagar parte dos custos e

Realize

/

Despesas fixas

Sao todos os gastos que a
empresa tem nao
relacionados diretamente a
nenhum produto ou servico.
O que inclui: aluguel, agua,
luz, telefone, salarios e etc.
O total dessas despesas fixas
de um periodo precisa ser
coberto pelas vendas
realizadas no mesmo
periodo.

estimativas

Despesas comerciais

Gastos que variam
conforme o volume de
vendas. Podem ser:
impostos, contribuicoes,
comissoes dos vendedores,
taxa administrativa de
cartao de crédito e todo
tipo de despesa que ocorre
quando a empresa realiza
uma venda.

despesas, de modo que, ao alcancar um certo volume de venda, seja obtido um volume de receita
suficiente para cobrir todos os custos, despesas e ainda gerar lucro. Nesse processo um outro item de

fundamental importancia é o preco de venda.




Determine o
preco de venda

Pois é do faturamento da empresa que

Qual o preco ideal que vira todo dinheiro para os custos variaveis,
as despesas fixas, as despesas comerciais,
se deve cobrar para além de garantir a recompensa dos socios.

cada produto?

Se o preco for menor que os gastos nao
, . havera lucro e depois dificilmente sera
E preciso ter em mente possivel aumentar o preco porque o

que o preco adotado para mercado nao aceitara.
os produtos deve ser, no Assim, apenas vender ndo é suficiente:

acumulado, suficiente para porque se praticar um preco de yer;da que
pagar todas as contas. nao for compensador, havera prejuizo e o

negocio sera inviavel.




EQUACAO DO PRECO DE VENDA

O preco de venda normalmente é a chave do sucesso de muitos negocios. Por isso,
é importante planejar cuidadosamente qual valor a empresa ira praticar, sem
improvisos, de modo que possa obter lucratividade. Assim, vocé tera de decidir
pelo equilibrio entre duas equacoes basicas:

Lucro (unitario) = Prego de venda que o mercado estabelece - (Custo Variavel +

despesas Comerciais + Parcela de despesa Fixa), ou seja:

(L=PVm - (CV + dC + dF)

Ou:

Preco de venda desejado por vocé = Custo Varidvel + Parcela de despesa Fixa +

despesas Comerciais + Lucro, ou seja:

P(PVd =CV +dF +dC + L)




PRECO DE VENDA

Esta € uma questao bem complexa.
Porque o preco pretendido por vocé,
como resultado da somatoria de seus
custos, das despesas e do lucro que
deseja ter, pode nao ser aceito por
muitos clientes. E para conseguir pagar
todas as despesas fixas e acumular
lucro, é preciso vender um determinado
volume e conseguir uma certa
quantidade de clientes. Isso requer ter
preco competitivo. Mas, para
acompanhar o preco imposto pelo
mercado Vvocé precisa manter as
despesas fixas reduzidas para entao ter
lucro.

Resolvendo a equacao

Preco de venda basico x
preco de venda do mercado

Como decidir entre
adotar o preco do

mercado ou o
pretendido por vocé?




PRECO DE VENDA BASICO

Deve incluir
COMPONENTES

Custo
direto

T

Despesas
comerciais

PRECO DE
VENDA [—*

BASICO

Despesas
fixas

i

Lucro

desejado

Se 0 PRECO DE VENDA
BASICO (bom para sua
empresa) for MENOR
que o PRECO DE
VENDA DO MERCADO,
sua empresa E
COMPETITIVA e vocé,
ao aceitar o “preco do
mercado”, estarad
gerando lucro e
enfrentando a
concorréncia de forma
segura e confortavel. 99
(Sebrae SP,
Fasciculo 2, 2008)




Muitas empresas realizam venda com lucro,
mas nunca sobra dinheiro no final do més.
P Porque a quantidade vendida é inferior ao
o n O e que seria necessario vender. Entdo, para
acumular lucro é necessario vender acima do
ponto de equilibrio. Assim:

equilibrio

Ponto de 1 - (% Custo Direto + %
equilibrio Despesas Comerciais)
100

Margem de
Con nbu‘gao O sistema UPCIGA efetua sugestao do

Refere-se a quanto cada servico ou produto preco de venda através de formulas
vendido contribui para pagar as despesas personalizadas, com opcodes de recalculo
fixas mensais e quanto contribui para formar automatico de redefinicdo de precos de
o lucro. venda, que porventura estejam abaixo
do ponto de equilibrio, ou do preco
minimo de venda, levando em conta o
custo fixo operacional da empresa.

Margem de Contribuicao = Preco de venda -
(Custo Variavel + Despesas Comerciais)




Apresentamos aqui um
exemplo para melhor

conceituar a questao
da Margem de
Contribuicao

Uma empresa vendeu um
produto por RS 150,00 a
unidade, teve um custo direto de
RS 37,50 (o que corresponde a
25% do preco de venda) e
despesas comerciais (impostos e
comissoes do vendedor) de RS
15,00 (10% do preco de venda).
Totalizando RS 52,50. Nesse caso,
sobram RS 97,50, o que
corresponde a 65% do preco de
venda. Entao, a margem de
contribuicdo deste produto,
para custeio das despesas fixas e
acumulo de lucro é de 65%.

Preco de venda
RS 150,00

Despesas comerciais
RS 15,00 (10%)

Custo direto
RS 37,50 (25%)

Gastos parciais
R$15,00 + R$37,50
= R$ 52,50

Despesas fixas




Digamos ainda que as “Despesas fixas”
mensais dessa empresa totalizam, em
média, RS 16.000. Entao, se a empresa
vender apenas uma unidade do
produto obviamente nao conseguira
pagar essas despesas.

Vem a pergunta: quanto a empresa
precisara vender para ter dinheiro para
cobrir todos os custos e ainda gerar lucro?

R I T

Y ¥

Ponto de equilibrio

Despesas fixas

Ponto de 1 - (% Custo Direto + %
equilibrio = Despesas Comerciais)
100

16.000 16.000
Ponto de 1-(25%+10%) —> 1-(35%)
equilibrio =

100 100

Ponto de 16.000

24.615,38

equilibrio = 1-(0,35)

Portanto, o “Ponto de Equilibrio” desta empresa exemplificada sera
de RS 24.615,38. Alcancando esse volume de vendas ela ndo tera

prejuizo, mas também nado tera lucros. Por isso, é importante
vender acima desse ponto.




Controle o fluxo
de caixa

O fluxo de caixa é eficaz para o
O fluxo de caixa é sua monitoramento dos seguintes movimentos:

bussola na tomada de

decisoes diarias envolvendo Na organizacao de recebimentos com
o dinheiro da empresa pagamentos ja compromissados, ou seja,

na programacao das contas a pagar e a
receber, referentes a vendas ja realizadas

Ele auxilia o empresario a fazer e despesas ja assumidas.

previsdes para enxergar os

acontecimentos futuros em E na organizacao de metas de
tempo de tomar decisdes recebimentos de vendas que devem ser

feitas no futuro para cobrir as despesas
futuras a serem assumidas pela empresa.




Estas sao as
informacoes basicas
FLUXO DE CAIXA =g
projetar o fluxo de
caixa
| <—

. ltens essenciais
1. | Entradas (+)

Quantidades vendidas x precos praticados, vendas
futuras e analise dos periodos anteriores.

2. Saidas (-)

Compras e relacao de todos os gastos que ocorrem
mensalmente com o tempo e com as vendas (custos
diretos, despesas fixas e comerciais).

3. Resultado Operacional (=)
4, Saldo Anterior (+/- ou zero)

5. Saldo Final de Caixa (=)




PA Avalie os resultados

Se o fluxo de caixa é a bussola, O demonstrativo dos resultados mostra o
o demonstrativo de resultados lucro resultante das receitas de vendas e os

é o momento de checagem do custos que a empre.se teve no periodo.
rumo da empresa. Mas, para conseguir apurar o resultado

mensalmente, € preciso registrar
religiosamente todas as entradas e saidas
diarias da empresa.

E importante que a apuracao de
resultados seja feito mensalmente , .
para que a empresa possa fazer Assim, um DRE (Demonstrativo de

possiveis correcoées que se mostrem Res_ultado de um Exercicio) consiste,
necessarias i basicamente, no confronto estruturado de

todas as receitas e custos da empresa em
um periodo especifico.




=D\

Demonstrativo de
Resultados

Um dos objetivos do DRE é permitir a
analise do resultado num dado periodo, que
pode ser lucro ou prejuizo. Ele deve manter
a mesma estrutura de um periodo para
outro, de modo que facilite a comparacao
entre periodos sequenciais ou de tempos
idénticos (tipo mensal, trimestral,
semestral, anual, etc.). Apresentamos a
seguir um exemplo de DRE mensal.




DADOS DO EXERCICIO: Periodo més X/Ano

ITENS DE ENTRADA VALOR RS ITENS DE SAIDA VALOR RS

Vendas a Vista 18.000,00 Aluguel do local da Microempresa 750,00

Vendas a Prazo 27.735,00 Aquisicao de produtos para venda 25.000,00

Impostos sobre vendas 4.050,00

Contabilidade externa 180,00

Pro-labore e encargos sociais 2.500,00

Folha de pagamento e encargos sociais 6.200,00

Telefone fixo e celular 195,00

Internet 60,00

Depreciagao 540,00

Energia e agua 84,00

Manutencdo de equipamentos 79,00

Propaganda e divulgacao 250,00

TOTAL TOTAL




CONCLUSAO:

Vimos que entre os A UPCIGA te ajuda

passos fundamentais a fazer tudo isso!
para a lucratividade

do seu negdcio estao:

O preco de venda, que
deve levar em conta o
Ponto de Equilibrio e a

margem de contribuicao. A apuracao e
0 le ri do fl analise dos
controle rigoroso do fluxo resultados
de caixa para tomar as

melhores decisdes diarias.

Nosso sistema oferece solucao Nas proximas paginas apresentamos
completa para a gestao do seu algumas telas do sistema, para que

negocio. Realize o calculo do preco de vocé possa visualizar como é facil gerir
venda sem d]f]CUldade, controle o todo o financeiro da sua empresa

fluxo de seu caixa e avalie seus usando os sistemas UPCIGA.
resultados tudo num so programa.




PRECIFICACAO E PONTO DE
EQUILIBRIO NO SISTEMA UPCIGA

Veja como €
facil!

Preco Custo x Venda

| Codigo: Custo de
Preco Unitario da Ultima Compra..: | 2,3 ata da Ultima Compra: ‘25;07]2013 v‘ aquisicao do
tens Cxa Fechada/Fracao de Venda: | 1 ‘ = = I:l produto.
Preco da Caixa Fechada na Compra.: | 2,50 ‘ Categoria Fiscal: J Margem de

contribuicao deste
produto para cobrir
as despesas fixas.

Descont Forn(%): 5,00 | 0,10 Custo Fixo (%):| 25,00

Frete ....(%): 0,00 0,00 | Imp. Federais (%):| 7,00 |
ICMS Compra.(%): 0,00 | 0,00 | ICMs na Venda (%): 5,00 | Despesas comerciais
ICMS Substit(%): 0,00 | 0,00 Outros/Marketg(%): 1,00 decorrentes da venda
ICMS Garantido(%): 0,00 | 0,00 | \Jaxa Comissao (%): . 0,00 deste produto.
IPI Compra..(%): 0,00 || 0,00 - R iiia
Enc. Financ.(%):| 0,00 || 0,00 | Ponto Equilibrio/Minimo: 3,55 Bl Vocé informa os valores e
Outros/Embalagem/Pintura: Margen Desejada Codlsg : 0 S]Sten?% cglcula o Ponto
Preco de VVenda Sugerido: ‘ de ECIUIllbﬂO do pl'OdUtO
Preco de Custo (CMV):‘ 2,20 ‘ \_ Preco Venda Usado: e ja te sugere o preco de

; -mnq| venda que garante a
3.60 | | 5217
margem de lucro

%Desc.Max.Vda: Pr Vda ¢/ Desconto: |

F2 - Listar Precos de Venda x Sugeridos ‘ ‘ F3 - Redefinir Precos de Venda pelos Sugeridos ‘ | QK | | Cancela | dese] ada.




Lance todos os
pagamentos e

FLUXO DE CAIXA

recebimentos e o
sistema ja organiza o
Livro de Caixa

LIVRO CAIXA GERENCIAL
Periodo: 01.03.16 a 15.03.16, emitido em 15.03.16 as 14:535:14

Data Descricaoc Deb/Cred Ealdo Cxa coff g Pt St CCust Cbs
*¥e¥* Caldo Anterior Cta099 TESOU EC 11.146, 05+ No periodo selecionado
whdww Coldo Anterior Cta%9B8 TESOU CH E00, 00+ como exemplo' 01 a
wkddd C3ldo Anterior Ctad997 TESOU CT 0,00- 15/03 houveram
whdd® C31dc Anterior Ctat00 CHE(QUES PARA JP 0, 00- ’

Iangamentos em apenas
04.03.16 Rec sincronia grafica e editora gtm 463,62+ 12.109,67+ 3275 1 dois dias. Nesse caso, O
04.03.16 Fech cx01-000001 cartoes schrando r 11.372,15+ 23 _.4B1,B2+ o ag7
04.03.16 Rec impressac e grafica sac jose # 2.000,00+ 25_4B1,B2+ 4167 959

sistema discrimina todas

04.03.16 Rec drinkup gco 000235 4,62+ 25.486,44+ 4615 999 as entradas e saidas
04.03.16 Fech cx01-000001 especie faltando r 1.663,85%+ 27.150,29+ o 999 diériasejé apresenta fo)
04.03.16 Fundo cx:01 cnt:000001 de 04.03.16 1.146,05- 26.004,24+ 999 o .
' ' saldo daquele dia.
________ SubTotal do dia 04.03.16 : 11.646,05 + (S1d.Ant)
15.504,24 + (Suprimentos)
1.146,05 - (Retiradas)

26.004,24 T (Ealda)

07.03.16 Fech cx01-000002 cartoes faltando r 2.835,46+ 28.839,70+ o a97
07.03.16 Dif.conc. cx0l-000002 cartoes 124,35+ 28.964,05+ ] 297
07.03.16 Sangria cx:01 cnt:000002 sangria 1.000,00+ 29.964, 05+ 0 299 ) )
07.03.16 Fech cx01-000002 especie faltando r 4.903,80+ 34.867, 85+ (] agg Vocé pode ver também o
07.03.16 Dif.conc. cx01-000002 especie 1.009, 74+ 35.877,59+ o 959 resumo da sua Situagéo
07.03.16 Dif.conc. cx0l-000001 especie 20,30+ 35.897,89: i} 999 financeira diariamente: o
07.03.16 Fundo cx:01 cnt:000002 de 07.03.16 1.663,85- 34.234,04+ 999 0 :
Saldo anterior, os
........ CubTotal do dia 07.03.1& 26.{”]4,2-‘1 + tSld.Pmt] Suprlmentos (entradas
9.893 65 + (Suprimentoe) g q
1.662 85 - (Embiradas) daquele dia), as Retiradas

34.234,04 T (Saldo) (saidas) e o Saldo atual.




CONCILIACAO

Encontro de contas para
conferéncia de

DO FLUXO DE
CAIXA

recebimentos em cartao,
cheque, dinheiro, etc.

Conciliacao de Fechamento de Caixa

Abertura: BARBARA Fechamento: BARBARR Conciliacao: BERVO
Data....: 07.03.16 Datd...... : 07.03.16 Dat@....... : 07.03.16
Hora....: 08:02:20 Hora......: 17:51:39 Hora.......: 18:01:48
Beceb.Avulsos.: 16941,12 { 39 rcs) Ocorrencias:
Pagto.Avulsos.: 9731,62 { 8 pgs)
Transferencias: 0,00 { 0 tfs)
Cancelamentos. : 12,13 | 2 cnc)
Dif.Trocas....: 0,00 { 0 trc)
FormaPg Fundo Cxa Venda Tot.Calc Tot.Inf. Tot.Dif. Conciliacao
| | | | |
Dinheiro 1g63.85 | 0,00|] 5913,54| 4903,80| -1009,74| 3903.80
Chegques .o | 0,00] 0,00] 0,00] 0,00] 0.00
cartac  qg.go | 0,00] 2959,81|] 2835,46] -124,35| 2835, 46
Convenios  q.gg | 9771,71] 9771,71| 9771,71] 0,000  a9771.71
Boletos  g.og | 0,00] 0,00] 0,00] 0,001  o.o00

| OK | | Cancela |




CONTROLE DE PAGAMENTOS POR DATA E POR

CENTRO DE CUSTO (ABERTOS E EFETUADOS)

DUPLICATAS LIQUIDADAS

Datas de Vencimento: entre 01.03.16 & 15.03.1&

Dt_Lgd  Obs Fantasia/Raz.Soclal V1 Lgd Juro/Desc Dt_Emis DE_Venc Valor Duplic Dv 5t Pt TIL Dt_Lgd
01.03.16 CHEQUES ENVIADCS P/J.FPESSOA. 54-DIVERSOS 572,77 0.000 01.03.16 0L.03.16 £72,77 15:5%:2% 58 ¢ & 0O D1.03.1§
RESMA DE PRPEL Rd. 54-DIVERSOS 16, 89 0.00D 01.03.16 @L.03.16 16,99 16:00:45 13 © & 0 D1.03.14
ALMOCD SR.ROGERIO E FUNCIOMAR. 54 -DIVERSOS 149,82 0.000 01.03.16 QL.03.16 149,82 16:02:36 10 @ & 0O D1.03.1%
TELEFONE FIXO 3208-1202 54-DIVERSOS 544,63 0.00D 01.03.16 @L.03.16 544,63 16:04:48 18 € & 0O D1.03.1§
TELEFONE FIXO 3223-5703 54-DIVERSOS &9, E3 0.000 01.03.16 QL.03.16 59,69 16:05:45 18 @ £ 0 D1.03.14
GASOLINA LANDERSON - MOTO 54 -DIVERSOS 20, 02 0.000 01.03.16 0L.03.16 20,02 17:27:31 11 @ & 0 D1.03.14
....... guitacoes dia 01.03.16 em & Dups: 1.473,92
02.03.16 GASOLIMA FELIFE - CELTA 54-DIVERSOS 50, 00 0.000 02.03.16 02.03.16 50,00 16:18:47 11 @ & 0 D2.03.14 Registro
GASOLINA ANDRE - PIORIND 54-DIVERSOS 50, 00 0.000 02.03.16 02.03.16 50,00 16:20:20 11 @ £ 0 D2.03.14 2
FRETE RDIL - J.PESSOA/NATAL 54-DIVERSOS 30, 00 0.000 02.03.16 02.03.16 an,o0 16:21.11 15 o & o0 o02.0:.15  diario das
ALMOCD JAILSON - 3 DIAS 54-DIVERSOS 24,00 0.000 02.03.16 02.03.16 24,00 17:24:46 10 @ £ 0 D2.03.14
e guitacoces @ia 02.03.16 em & Dups: 154, 00 contas
03.03.16 Vale-Transporte Funcionarics 54-DIVERSOS 1.780, 60 0.00D 03.03.16 03.03.16 1.790,60 16:01:22 € 0 £ 0 D3.03.1& pagas
BATERIA ZETTA - CELTA 54-DIVERSOS 200, 00 0.000 03.03.16 03.03.16 200,00 16:02:47 94 € & 0O D3.03.1%
guitacces @ia 03.03.16 em 2 Dups: 1.980,60
04.03.16 MACENETA DVALCI 54 -DIVERSOS 47,00 0.000 D4.03.16 04.03.16 47,00 16:53:52 29 0 &£ 0 D4.03.14
Salario - DVALCI 54-DIVERSOS 1.000, 00 0.000 04.03.16 04.03.16 1.000,00 17:43:59 1 ¢ £ 0 D4.02.1%
Auxilio Moradia - ALLYSSON 54-DIVERSOS 1co, 00 0.000 04.03.16 04.03.16 100,00 17:44:47 @ & 0 D4.03.15
VALE LUIS GONZIAGA 54-DIVERSOS 50, 00 0.000 04.03.16 04.03.16 50,00 17:47:10 1 ¢ £ 0 D4.02.1%
VALE RNDRER CRISTINA 54-DIVERSOS 70, 00 0.000 04.03.16 04.03.16 70,00 17:47:5%9 1 ¢ & 0 D4.03.15
Lavagens dos Velculos-ANDRE 54-DIVERSOS 30, 00 0.000 04.03.16 04.03.16 30,00 17:4%:05 ©5 @ £ 0 D4.03.14
ALMOCD E JANTAR - ALEXANDRE 54-DIVERSOS 3o, 0o 0.000 04.03.16 04.03.16 30,00 17:50:34 10 @ £ 0 D4.03.14
HOSPEDRGEM GABRIEL/DVALCI 54-DIVERSOS 280, 00 0.00D 04.03.16 04.03.16 280,00 17:51:23 53 € & O D&.03.1%
COMSERTO IMPRESSCRA L300 54-DIVERSOS 115, 00 0.000 04.03.16 04.03.16 115,00 17:52:36 28 ¢ & 0O D4.03.1§
BOLETO CLAUDIC TRANSPORTES 54-DIVERSOS 211,48 0.00D 04.03.16 04.03.16 211,44 17:53:17 15 € & 0O D&.03.1§
VALE JOSE MARIA 54-DIVERSOS 50, 00 0.000 04.03.16 04.03.16 50,00 17:59:46 1 ¢ & 0 D4.03.1%
Ferias WANDERLEY 54 -DIVERSOS 2.177,57 0.000 04.03.16 04.03.16 2.177,57 1B:02:05 4 @ € 0 D4.03.14
s guitacces dia 04.03.16 em 12 Dups: 4.161,01
07.03.16 RECONHECIMENTC DE FIRMA 54-DIVERSOS 4,63 0.000 07.03.16 07.03.16 4,68 1£:02:27 97 @ € 0 07.03.1%
GASOLINA LANDERSCON - MOTC 54-DIVERSOS 20, 02 0.000 07.03.16 07.03.16 20,02 16:04:35 11 @ & 0 D7.03.14
GASOLIMA ANDRE - MOTO 54-DIVERSOS 20, 00 0.000 07.03.16 07.03.16 20,00 16:05:25 11 @ £ 0 D7.03.14
Material de Limpeza 54-DIVERSOS 145,38 0.000 07.03.16 07.03.16 145,36 16:06:02 14 € & 0O D7.03.1%
PILHA - VENDEDCRES 54-DIVERSOS as, 00 0.000 07.03.16 07.03.16 38,00 16:06:50 20 @ & 0 D7.03.14
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Essas sao apenas algumas das
Controle as despesas da empresa por funcées do sistema UPCIGA.

centro de custos, ou seja, verifique os Saiba mais sobre nossa
gastos decorrentes de cada area empresa na proxima pagina e

agende uma visita para nos

ifi mpr r
especifica da sua empresa para que conhecer melhor!

vocé possa tomar as melhores decisoes.

RESUMO DAS DUPLICATAS LIQUIDADAS POR CENTRO DE CUSTOS

Datas de Vencimento: entre 0L.D03.16 e 15.03.1&

Div Descricao fuitadas .
SubDiwv Descricao Quitadas
o030 Aluguel do Imowvel a.903,56
030 B.903,58
Manuted&Eo do Carro i.eD08 52
1.&08,52
o004 Ferlas 2.177,57
ood 2.177,57
001 Salario 1.170,00
ool 1.170,00
010 Alimentacao 30,00
oLo 630,00
053 Viagens & Estadias 280,00
053 280,00
015 Freteg - Taxl - Onibus 211,44
0158 211,44
o029 Material de Usoc ou ConBumo 200,00
oza 200,00
014 Material de Limpeza 145,36
014 145,38
008 Auxilio Moradia 100,00
0as 100,00
011 Combustivel 40,02
011 10,02
l=13 Lavagens dos Velculos 3g,00
095 30,00
o097 Despesas com Cartério 4,68
097 4,53

#* TOTAIS LIQUIDADAS 17.501,15




CIGA

AUtoNMacgao

A UPCIGA Automacao é uma empresa paraibana desenvolvedora de software de gestao e
automacao comercial. Fundada com o objetivo de atender as necessidades de
informatizacao de diversos segmentos empresariais. Oferecemos solucoes completas
para empresas de micro, pequeno e médio porte. Contando com profissionais com larga
experiéncia em software de gestao empresarial, tributaria e fiscal. Para nos conhecer
melhor, fale conosco e agende uma visita de nossos representantes.

CONTATO

svciga@gmail.com Av. Juarez Tavora, 522 Sala 309

- WWW.upciga.com Torre - Joao Pessoa
Fone: (83) 3034-3040 / (83) 99844-1515 Paraiba - CEP: 58040-020




